Business Behavior Quick Change

EFEKTIVNi OBCHODNI STRATEGIE

PREKVAPIVE RYCHLY ZPUSOB JAK ZMENIT
OBCHODNIi CHOVANI

Prodejce
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PRO KOHO JE METODA VHODNA ?

= Pro obchodniky a prodejce, ktefi chtéji vytvofit
vyssi obrat a zisk za kratsi Cas. Prodavat s vétsi
vnitrni jistotou, mensim usilim a lepsSimi
vysledky.

= Pro firmy, které chtéji zvysit prodejni vysledky.

LEKTOR:

Ing. et Bc. Petr KOSINA, trenér, skolitel a kouc s
vice nez 15ti letou zkuSenosti v praci s obchodniky.
Dokaze v kratké dobé rozvinout jejich obchodni
potencial. Pracoval v  CR i v zahranidi, 3koli
pracovniky malych, stfednich i velkych nadna-
rodnich korporaci. ZkuSenosti z praxe vyuziva ve
svych seminatrich, koucinku a on job trainingu.

METODA BBQC:

Business Behavior Quick Change
Rychla Zm éna Obchodniho Chovani

POPIS TRENINKU:

Seznamite se a natrénujete novou, vysoce efektivni
metodu prozitkového tréninku, zamérenou na rozvoj
prodejnich dovednosti.

Tato metoda prinasi:

= Zpétnou vazbu a posileni silnych stranek
Ucastnik( na cesté k cili;

=  Emocni proZitek z pozice zakaznika;

= Praci s vlastnimi obavami a vnitinimi namitkami;

= Prdci s emocni paméti, individudlnimi pocity
a prevenci syndromu vyhoteni;

= Intenzivni nacvik pro posileni zdméru prodat.

CO ZiSKA FIRMA?

= Bezprostiedni pozitivni zmény v chovani
obchodniku;

= Posileni odpovédnosti obchodnikll za prodej;

= Motivovanéjsi obchodniky diky komplexnimu
zvladnuti emocionalnich ocekavani zakaznik(;

= Spokojenéjsi zakazniky;

= Vice zakazek a lepSi prodejni vysledky.

CO ZiSKA UCASTNIiK?

= Spokojené zakazniky, vice prodeja v krat$im éase;

= Emocni prozitek jak se citi pfi prodeji zakaznik;

= Zlepsite uméni odkryt klicové body zajmu zakaznikd,
rozvinete argumentaci;

= Pochopite, co jim ve Vasi komunikaci vyhovuje,
co ne a zlepsite to;

= Vytvorite vlastni databanku konkrétnich
emocionalnich potfeb zakazniku;

= Naucite se vést zakazniky prijemné a efektivné;

= |dentifikujeme spolecné Vase silné stranky, naucime

Vas s nimi pracovat a postavit na nich Uspésny prode;j.

Podnikatelsky institut

PYRAMIDA, s.r.o.

72 KONTAKTUITE NAS:
Karl$tejnska 11/30

158 00 Praha 5

Tel.: + 420 251 611 455, + 420 739 571 753
www.pyramidasro.cz

E-mail: institut@pyramidasro.cz

MauzZete si vybrat z nasledujicich forem
intenzivniho tréninku:

A/ OTEVRENY CYKLUS
terminy:
18.-19. 9. 2012 VSTUPNi KURZ
cena K¢ 7.800,- / 1 osoba
4.10.2012 SKUPINOVY TRENINK
cena K¢ 6.000,- / 1 osoba
18. 10. 2012 SKUPINOVY TRENINK
cena K¢ 6.000,- / 1 osoba
Zvyhodnéna cena celého cyklu v rozsahu 4 dna
je K& 15.600,- (uetfite K& 4.200,-).
Ceny jsou uvedeny vcetné DPH, ucebnich textu
a obcerstveni.

Velikost tréninkové skupiny: 6 osob
Rozsah: 9 — 17 hodin v kazdém vyukovém dni
Misto konani: Podnikatelsky institut PYRAMIDA

B/ INDIVIDUALNI TRENINK PRO

JEDNOTLIVCE
Individudlné s Vami domluvime trénink a on job
training jednotlivcl nebo dvojice obchodnikd.
Rozsah setkani je 60 az 120 minut, cena K¢ 3.900,-
za 60 minut (+ DPH).

C/ ZAKAZKOVY FIREMNIi TRENINK
Pfipravu a realizaci firemniho tréninku jen pro
Vasi spolecnost a specifické potreby s Vami
projedname osobné nebo telefonicky.




